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Vertriebs- und Projektingenieur®In ec
an den Standorten Hamburg oder Bremen p

Als Ingenieure und Ingenieurinnen stehen wir in jedem Projekt vor neuen Herausforderungen. Es sind dabei vor
allem die Fahigkeiten und das Engagement jedes einzelnen Teammitglieds und das Zusammenwirken im Team, die
sicherstellen, dass das Projekt flir unsere Kunden und uns ein Erfolg wird. Wir leben flache Hierarchien, kurze
Kommunikationswege und einen wertschatzenden und respektvollen Umgang miteinander.

Im Team Lasten & Weiterbetrieb kiimmern wir uns um die Gesundheit von Windenergieanlagen. Wir fiihren
Lebensdaueranalysen durch, die bei der Optimierung geplanter Windparks genauso helfen, wie dabei, Anlagen im Feld
noch moglichst lange im Weiterbetrieb zu halten —wir wollen das Maximum an Ertrag aus den Windenergieanlagen
herausholen.

Wenn du dich fiir dieses Thema begeisterst, mit deiner Begeisterung auch andere Menschen anstecken kannst,
wenn du eigenverantwortlich handelst und du dich mit unseren Werten und Anforderungen an diese Stelle
identifizieren willst, freuen wir uns auf Deine Bewerbung!

Was dich erwartet:

== eine Kombination aus Vertrieb und Projektbearbeitung — weil du am besten das vertreiben kannst,
was du auch kennst

== Du bist verantwortlich fiir das Vertriebsmanagement des Unternehmensbereichs ,Lastsimulation &
Weiterbetrieb” und damit fiir
== die Neukundenakquise
== das Bestandskunden- und Key Account Management
== die Angebotserstellung
== die Dokumentation im CRM-System

== Du reprasentierst uns auf Veranstaltungen und Messen

== Du unterstiitzt die Teamleitung hinsichtlich der strategischen Ausrichtung bei der Entwicklung und
beim Vertrieb neuer Produkte und Dienstleistungen

== Du arbeitest dich in die Bewertung von Standortwindbedingungen und/oder die Simulation von
Windenergieanlagen ein und unterstiitzt deine Teamkollegen bei der Bearbeitung von Projekten

== Arbeit im Home Office ist moglich, flexible Arbeitszeitmodelle

Diese Stelle passt zu dir, wenn du

== ein Studium des Wirtschaftsingenieurwesens, Technischer Vertrieb, BWL mit technischer Vertiefung
oder Ahnliches absolviert hast

= ein Uberzeugendes Auftreten, Kommunikationstalent und eine hohe Kundenorientierung hast

== Freude daran hast, aktiv auf andere zuzugehen, Kontakte zu kntipfen und zu pflegen

== erste Erfahrungen im Bereich Windenergie und idealerweise einen Uberblick iiber das Marktsegment
der Projektierer und Betreiber hast

== Dir vorstellen kannst, Dich in die Standortbewertung und/oder Simulation von WEA einzuarbeiten, um
die Spezialisten*innen fiir Simulation in Projekten zur Lebensdauerberechnung zu unterstitzen

== Deutsch und Englisch in Wort und Schrift sicher beherrschst . hs . .
thinking engineering
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== eine strukturierte und selbststandige Arbeitsweise hast

Bitte schicke Deine Bewerbungsunterlagen als PDF-Datei an

jobs@p-e-c.com -




